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Resumen

El presente estudio denominado “TLC y exportacion de abrigos de alpaca a la ciudad de Montreal-
Canada en el periodo 20197, presenta como propdsito determinar la relacion que existe entre las
respectivas variables dentro de nuestro entorno de estudio. En el estudio se abordd bajo el tipo de
investigacion aplicada debido a que buscamos un conocimiento tedrico que pueda tener un uso
practico. Con una poblacion de 30 de personas que trabajan en las empresas que fabrican y
comercializan abrigos de alpaca en el mercado internacional. En este estudio se elabor6 un
instrumento de encuesta de realizacion propia, procediendo a la obtencién de resultados a una
base de datos para la formulacion estadistica con el SPSS empleando en nuestro porcentaje de
frecuencia. En cuanto a nuestra hipotesis general, hemos confirmado que, si consta una relacion
significativa entre el TLC y la exportacion de abrigos de alpaca a la ciudad de Montreal — Canada
en el periodo 2018. Dentro de nuestro presente caso la cual la muestra es intencional ya que se
encuesto a 30 propietarios de empresas, directores, gerentes, administradores y ejecutivos de
empresas exportadoras de abrigos de alpaca. Con relacion a nuestra hipétesis especifica, la
primera se demostrd que si existe una relacién significativa entre ambas variables de un 0.20 de
correlacion al igual que nuestras 2 hipotesis restantes que tuvieron también una relacion
significativa de correlacién respectivamente.

Palabras claves: Tratado de Libre Comercio y Exportacion

Abstract

The present study called "FTA and export of alpaca coats to the city of Montreal-Canada in the
period 2019", aims to determine the relationship that exists between the respective variables
within our study environment. The study was approached under the type of applied research
because we are looking for theoretical knowledge that can have a practical use. With a population
of 30 people who work in companies that manufacture and market alpaca coats in the international
market. In this study, a self-made survey instrument was developed, proceeding to obtain results
from a database for statistical formulation with the SPSS using our frequency percentage.
Regarding our general hypothesis, we have confirmed that, if there is a significant relationship
between the FTA and the export of alpaca coats to the city of Montreal - Canada in the period
2018. Within our present case, which the sample is intentional already that was surveyed 30
business owners, directors, managers, administrators and executives of companies that export
alpaca coats. Regarding our specific hypothesis, the first one was shown that if there is a
significant relationship between both variables of a 0.20 correlation, as well as our 2 remaining
hypotheses that also had a significant correlation relationship respectively.

Keywords: Free Trade and Export Agreemen



1. INTRODUCCION

Dentro de las exportaciones de productos textiles en el territorio peruano todavia no
se extendid tanto como se esperaba, pese a los cambios presentados en la matriz de
productividad que es impulsado por el Estado; enfrente a dicha gran necesidad de la
diversificacion de productos y mercados donde se considera dar cumplimiento con
una demanda que hay en un mercado internacional como es la ciudad de Montreal-
Canadé mas el aprovechamiento de TLC que tenemos con dicha nacién, con el fin de
expandirse a otras regiones. Nuestra alpaca tiene un pelaje muy fino la cual posibilita
un costo inferior en la produccién y optima calidad de fibra a diferencia de otras
naciones que asimismo hacen abrigos de alpaca. El Peru se halla en participacion de
diversas ferias internacionales en la que promueven la marca a manera de estrategia
de promocion que contribuyd al posicionamiento de bienes de alpaca y con las que se
promueven las exportaciones (Aguirre et al., 2019).

Por su parte Montoya y Limas (2020) mencionan que Canada es una nacién con
elevada capacidad de compra, porque su PIB per capita se encuentra en el segundo
lugar en el continente, por ello, mercados entre los que se encuentra Canada brindan
grandes opciones, pues ofrecen que se aprovechen mas las ventas internacionales
con bienes que tengan ventajas en el arancel, beneficios comparativos y oferta de
exportacion. El principal socio en el comercio con Canada es los Estados Unidos, pais
cercano en cuanto a la geografia, lo que se considera como ventaja logistica de
intercambios de los comercios. En América inicamente se ubica a México como otro
mercado relevante que recibe la mercancia que produce Canada. Canada se encuentra
en el puesto 14 de la lista de los mayores mercados importadores del mundo y es uno
de los paises mas resaltantes que importa grandes cantidades de abrigos debido a su
clima. En el ambito internacional, se puede encontrar muchas necesidades por parte
de los compradores, las cuales buscan adquirir abrigos de buena calidad y que este al
alcance de todos, con la finalidad de poder cubrirse de esos climas que bajan de los
0° Centigrados sobre todo en Montreal en temporadas invernales.

El Peru tiene actualmente 21 convenios comerciales las cuales son de impulso de
comercializacion, siendo uno de ellos el Tratado de Libre Comercio entre el Per( y
Canada, estos dos paises almacenan entre ellos una relacion bilateral armoniosa, la
cual 21 de mayo del 2008 subieron el acuerdo y entro en circulacion el 1de agosto del
2009 bajo el orden supremo N°044-2009 RE ingresando asi en fuerza de acuerdo con

el decreto supremo N°013-2009- MINCETUR. Asi mismo, para poder cumplir con



expectativas, en los actuales periodos de riqueza canadiense ha obtenido un contenido
elevado, lo cual ha facilitado a la localidad, la cual supera los treinta y cuatro millones,
a su vez conservar los determinados tipos de vida, que se manifiestan en un elevado
PBI per-cépita, cambiando asi a Canada en uno extenso y atractivo mercado para
nuestras mercancias peruanas, ya que el TLC Pera- Canada ingreso en vigencia en el
2009, en este plan de investigacion se quiere examinar si s positivamente provechoso
para el patrimonio peruano. Por ello nos planteamos la interrogacion de ¢ Qué relacion
existe entre el TLC y la exportacion de abrigos de alpaca a la ciudad de Montreal-

Canada en el afo 2019?

1.1 Tratado de Libre Comercio

Se podria decir de forma breve que un Tratado de Libre Comercio (TLC) es un
convenio integral entre dos 0 mas paises firmantes, o entre un pais y un determinado
blogue de paises con la solucién de establecer las reglas claras de intercambio
comercial, promoviendo el comercio al comprimir las barreras de acceso a los
mercados de cada pais. Seglin a lo que nos narra el MEF (2017) “Un TLC es una
herramienta legal de caracter coordinado, la cual se interpretaria que es un
cumplimiento imperativo, que posee el propdsito de estabilizar el paso de bienes y
servicio, beneficiar la atraccion de inversion privada y poseer normas seguras que
proporcionen el flujo del comercio de patrimonios, bienes, servicios e inversiones de
las naciones firmantes. En correspondencia, un Tratado de Libre Comercio concentra
temas econdémicos, de propiedades intelectuales, laborales, temas involucrados al
medio ambiente, institucionales, etcétera, con el proposito de la profundizacion en el
procedimiento de apertura de los comercios e integracién de las economias. De la
misma manera, un tratado de libre comercio esta orientado a defender los sectores de
mayor perceptividad de la economia, mejorando las capacidades de tipo institucional
de las naciones que lo comercian.

Canada y el Peru tienen relaciones bilaterales que se dan positivamente y en
crecimiento, comprometidas con la democracia, la cooperacion de multiples naciones,
la administracion responsablemente de recursos, a nivel comercial e inversion y la
cooperacion en para desarrollarlo, en los ambitos educativos, de la defensa y la
seguridad. El Peru y Canada laboran cercanamente en la Organizacion de los Estados
Americanos en la Cumbre de las Américas y en empujes a integrar las economias

entre ellas la Alianza del Pacifico y la Cooperacion Econdmica Asia- Pacifico. Canada



y el Peru, conjuntamente con otros nueve paises, tienen han negociado un Tratado
Integral y Progresista de Asociacion Transpacifico (CPTPP).

Entre los elementos de un Tratado de Libre Comercio:

1.1.1 Beneficios Arancelarios

Los benéficos arancelarios son preferencias que se negocian en un acuerdo comercial,
la cual no se aplican derechos arancelarios ni impuestos indirectos ni tampoco se
aplican las normas de politica comercial previstas en la importacion o exportacion por
las instituciones comunitarias o las autoridades. Segn SIICEX (2016) los beneficios
arancelarios son “Los que emplean los paises en funcidn a los arreglos extranjeros
subscriptos entre los mismos. La cual se comprende 3 tipos las cuales son: la unilateral

(SGP europeo), la bilateral (TLC Perd- Canada) y la multilateral (Unién Europea)”.

1.1.2 Control Aduanero

Se podria decir que en toda operacién correspondiente del comercio exterior se usaran
los controles justos a través de la gestion de riesgo, velando por el acato a la
clasificacion juridica y por el interés fiscal. Segun SUNAT (2014) en la ley general
de aduanas nos dice que es un “vinculo de medidas acogidas por la Administracion
Aduanera con el objetivo de afirmar el acatamiento de la legislacion aduanera, o de
cualquier otra situacion que cuya diligencia o realizacién es de competitividad o
compromiso de esta. Al momento de exportar nuestros abrigos de alpaca a la ciudad
de Montreal- Canada tendra que intervenir el control aduanero la cual verificara y
aplicard el ingreso, la permanencia, el traslado, la circulacion, el almacenamiento, las
unidades de carga, la salida de la mercancia, medio de envio, hacia y desde el area

aduanero sindical.

1.1.3 Promocion y Proteccion Reciproca

Podriamos de decir que son acuerdos las cuales se examinan a manera de componente
qgue genera confianza para quienes invierten extranjeros, pues posibilitan que se
establezca un ambiente favorecedor en la inversion, estimulando que esta sea
productiva, promoviendo el crecimiento de la economia. De acuerdo al MEF (2016)
indica que “El Estado Peruano ha realizado una secuencia de negociaciones con
respecto a los instrumentos de caracter bilaterales, regionales y multilaterales, que

poseen como proposito de instaurar garantias de tratamiento, también la manera de



tener proteccion y el acceso a mecanismos que solucionen las discusiones al momento
de la aplicacion de las inversiones.

Los Acuerdos de Promocién y Protecciones Reciprocas son tratados bilaterales
asentados de manera fundamental en voluntad de los estados quienes van a decidir de
reciproco acuerdo y desde la practica de su caracteristica soberana, formar
propiedades de manera general que se emplee para estimular y garanticen los intereses
de la economia, asi como a nivel y juridico de los inversionistas de todos ellos en el
momento que interponen en el territorio de la otra Parte del Contratante. Dentro del
informe concreta los provechos de los dos estados de acuerdo con sus concernientes
leyes de cada pais, sus clausulas sera de recto desempefio y originan un ambiente de
bastante seguridad y de persistencia legal al establecerse relevantes nociones entre

ellas los inversionistas, personas juridicas, persona natural, territorio, etcétera.

1.2 Exportacion

Alarco (2017) cita a (Mercado, 2007, p.164), e indica de acuerdo a los negocios
internacionales como el beneficio de las Naciones en estos intercambios, se verian
reflejados en el enriquecimiento, y que se determinan en la agrupacién de metales
preciosos, oro y plata, que se imponga un control y arancel alto al Comercio
Internacional no estando a convenir, de esta manera se gesto la teoria de la ventaja
absoluta. Las naciones se especializaran en la confeccion y exportacion de productos
para producir con eficiencia (Garcia, 1996, p.48), las naciones a especializarse en la
produccion y en la actividad exportadora son en los cuales los bienes que se fabriquen
con costes menores presentan una ventaja comparativa en comparacion de los otros.
Sanchez Galan (s.f.).

Se podria decir que la exportacion es esencialmente todo bien y/o servicio legitimo
que la nacion productora o exportadora traslade a manera de productos mercantiles a
un tercero (encargado de importar), en su adquisicion o empleo. El aparato de
gobierno de manera principal apoderado de dicha actividad es la aduana, por ellos un
bien mercantil saldria de la aduana en el pais establecido o bloque de economia y
deben de ingresar a otro conforme al pais que recibe. SIICEX (2014) indica que la
exportacion es el régimen de aduanas que posibilita que salga dicha mercancia del
pais de aduanas de las mercancias nacionales o nacionalizadas con el fin de darle

utilidad o consumo de manera definitiva en el exterior y no afecte por algin impuesto.



No obstante, nos corresponde el Arancel Preferencial General, debido a que
nuestras mercancias realizan el pago de aranceles superiores que las empresas de
Chile y Costa Rica. El Tratado de Libre Comercio con Canada nos permitira abrir la
competitividad en equivalencia. Mientras tanto en las negociaciones anteriores a la
firma, el Gobierno del Per( realizé un indice de Prioridad, un Nivel de Oferta y el
Valor Agregado de las mercancias que se puedan comercializar. Ademas, se
fraccionaron las mercancias potenciales a incrementarse exportador en dos tipos: 10s
que en este instante entran al mercado de Canada y los que todavia no han entrado al

determinado mercado.

1.2.1 Exoneraciones

Las exoneraciones serian, en su significado mas frecuente, la despedida de impuestos
sobre dichas actividades con el objetivo de influenciar en la generacion de inversion,
de empleo, la produccion, asi a modo de proteger las politicas econémicas o sociales.
Segun la SUNAT nos dice que en “Su aplazamiento se desarrollara de acuerdo al
tiempo que establezca la regla para poder dar las deposiciones, estimulos o beneficios
en los tributos; condicionandose a las derivaciones de la evolucion del peritaje del
costo — beneficio de cuando se exonera; la que desarrollara acorde a lo establecido en
la norma que se ha citado”.

1.2.2 Distribucion Fisica Internacional

La DFI es el grupo de operaciones importantes en el traslado de la mercancia a partir
una zona de partida hasta un rumbo ya determinado. El éxito de un bien no va a
depender solamente de las cualidades fisicas, ademéas debe hallarse en el lugar
apropiado y el tiempo correcto. Por ello Castellanos (2015) nos dice que cuan do se
distribuye fisicamente en el extranjero sale de la insolvencia de traslado gestion
recomendable de cargas.

A causa de graves dificultades causados por una mala potestad de transporte y de
sus operaciones ligadas, el planeta verifico la exigencia del analisis de los medios
convenientes a una Optima y con mas aseguramiento en la movilidad de las
mercancias, situacion propicia en el surgimiento de la investigacion y desarrollo de
las distribuciones fisicas de mercaderias y su administracion de logistica en el
extranjero. Podriamos decir que es dicho como medio pues conforma una obra de

ingenieria que enlaza a la organizacion con sus consumidores, y sus determinados



recursos en la construccion contienen: espacio o localizacion, tiempo, transporte,

dinero, politica de inventario y servicios antes, durante y despues de una venta.

1.2.3 Certificacion de Origen

En cuanto a pedir el trato del arancel de preferencia conocido en los tratados de libre
comercio y/o regimenes de preferencia de los que el pais es remunerado, se necesita
que el comerciante posea una evaluacion originaria, que desempefie segln lo que se
dispuso en el acuerdo de comercio o régimen de preferencia con el que se requiera
tratarlo de manera preferencial en la nacién destino de los bienes.

SIICEX (2016) nos indica que es un documento certifica el origen y el lugar de
manufactura del producto; con lo cual aprueba al importador se acoge al beneficio al
cuando paga el derecho de importar en los paises signatarios del pacto comercial, con
los paises de destino. Por ende, manejando un formato determinado por los mandos
del pais que importa. Dicho archivo generalmente debe estar ser firmado por la
camara de comercio especifica, embajadas o consulados del pais que importa. Por lo
cual este documento debe ser solicitamente dispuesto, de acuerdos a las reglas que

establece el pais que importa.

1.3 Antecedentes
1.3.1 Antecedentes Internacionales
Galarraga (2019) en su investigacion Plan de negocios para la fabricacion y exportacion
de indumentaria para andinismo a base de lana de alpaca hacia Alemania desarrollada
en Alemania, se logré la determinacion de los patrones de consumo del cliente, las
tendencias del mercado y quienes son con quienes se compiten, muchos de ellos con
mercancia elaborada de material sintético. Con la clase de fibra se podria trabajar con el
fin que el saco no pese mucho y presente iguales caracteristicas que un saco sintético, en
otras palabras, sea transpirable, no pese mucho y pueda retener el calor. El bien si presenta
viabilidad y rentabilidad, también que mantenga el costo y cantidades fijas por cinco afios,
de manera que se determind en el contrato con la empresa distribuidora en Alemania.
Alarcon (2016) Exportacion de sacos de alpaca a Canada, menciona que “Es
favorable sobresalir que adentro de la indagacion elaborada la lana de alpaca ecuatoriana,
apacienta de gran aprobacion por su peculiaridad de abrigo para climas de baja

destemplanza, como es el caso del clima en Toronto- Canada, parte al que se intenta



exportar los sacos de lana de alpaca hechos con materia prima y con mano de obra del
talento ecuatoriano”.

Segln nos narra Hernandez (2017) Blusas bordadas: la colorida tendencia que
debes usar esta temporada. Nueva Mujer. “En la popularidad el Mercado Textil se halla
un incremento constante, gracias a los varios acuerdos comerciales que nuestro pais
ejecuta para su dominio exportar e importar diversos productos y/o servicios para ofrecer
las habilidades para una superior comercializacion en un nuevo mercado donde se vive
una demanda de este. En el Peri se han perfeccionado mediante el Ministerio de
Comercio Exterior, Turismo Y Artesania, pequefias sociedades de fabricantes artesanales
las cuales de acuerdo a sus trabajos han establecido una grandeza de valor a la erudicion
de nuestro pais debido a los extranjeros.

Por otra parte, para Paredes y Perandres (2016) Estudio de factibilidad para la
exportacion de confecciones textiles ecuatorianas hacia Paises Bajos a través de una
plataforma web. La falta de discernimiento que tienen innegables fabricantes de
elaboraciones textiles que se origina a actuar como terceros entre ellos y el comprador
final; también ayuda a comerciar y exportar sus mercados y con ello, evita atravesar por

toda la cuestion logistica que abarca trasladar mercados hacia otro pais.

1.3.2 Antecedentes Nacionales
Gamarra (2017) Estrategias de promocién para incrementar la exportacion de Chompas
de alpaca de la empresa Punto de Alpaca S.A. al mercado Estados Unidos. nos dice que
Los abrigos de alpaca es un bien, que posee una naturaleza excelente, de acuerdo a sus
cualidades que la hacen Unica; ya sea, al absorber la humedad en el lapso del verano y la
piel se encuentra fresca; o debido a que el invierno beneficia en conservar su calor. Su
fuerza de energia y tenacidad, por ello es muy bueno en la causa industrial. De esta
manera, que orece rotura, no se despluma o desconfigura, pudiendo lavarse con facilidad.
Por otra parte Alvarez y Saenz (2018) desarrollaron la investigacion Estudio de
factibilidad para la exportacidn de confecciones textiles ecuatorianas hacia Paises Bajos
a traves de una plataforma webnos dan a conocer que “La alineacion de las mercados
fabricantes y exportadoras del sector, es esencial para colocar la conducta y los permutas
exactas depositados a lograr los desafios disefiados, los cuales con los valores y el
reglamento de ética haran viable la alineacion de préacticas conductuales, fundando

familiaridad, permanencia y sostenibilidad en las empresas del sector y preparando una



imagen de moral, vinculado, triunfadora y de éxito, necesaria para ganar una notoriedad
en la que beneficie la entrada y pronunciamiento en mercados internacionales”.

Para Arroyo y Palomino (2018) “Andlisis de una implementacion de un érea de
confecciones en empresas pymes exportadoras de prendas de vestir de alpaca en el
Peru”. nos dice que “Dentro del grupo de PYMES que exportan prendas de vestir de
alpaca podemos encontrar que existe un 35% que representa las exportaciones”. Tal y
como nos presenta Arroyo y Palomino y exporta productos elaborados de lana de la alpaca
prospera en tierras estadounidenses, la lana de alpaca es un muy buena para todo tipo de
productos textiles, la cual nosotros al enfocarnos en el mercado canadiense tenemos que
cumpla con los indicadores de calidad para que pueda ser comercializado nuestros abrigos
tomando al TLC como una oportunidad para la industria textil.

Ballon y Laureano (2017) realizaron la tesis Estudio de pre-factibilidad para la
industrializacion y exportacion de fibra e hilado de alpaca al mercado de Reino Unido Y
China. De acuerdo al estudio se concluye que actualmente existe elevada tendencia en
aceptar la fibra de alpaca en los mercados de China y Reino Unido. Se manifiesta que la
demanda se encuentra satisfecha, pero no existe saturacién, lo que indica el aumento en

la comercializacion de los productos de alpaca ofrecidos.

2. MATERIALES Y METODOS

La investigacion se realiza bajo el enfoque cuantitativo en el cual se analizan los datos
recolectados con los que se prueban las hipdtesis de acuerdo a la medida numérica y el
andlisis de la estadistica, con la finalidad de determinar criterios en la conducta y
comprobar teorias (Hernandez, Fernandez y Baptista, 2014). Respecto al disefio es no
experimental, en el cual no se alteran las variables de estudio, inicamente se observan los
fendmenos en su contexto natural y luego se procede al analisis; y de corte transversal
pues se recolectan la informacion en un solo momento Bernal (2010). En cuanto al nivel
es correlacional en el cual se relacionan ambas variables (Hernandez, Fernandez, y
Baptista, 2014) (Gamboa et al., 2019).

En el presente articulo poblacidn esta constituida por propietarios de empresas,
directores, gerentes, administradores, ejecutivos de empresas exportadoras de abrigos de
alpaca a la ciudad de Montreal, localizadas en Lima Metropolitana, compuesta por 30
personas que laboran en las empresas las cuales fabrican y prendas de alpaca en el
mercado en Peru asi también en el exterior. En la elaborar la exploracion se utilizo la

técnica de la encuesta y para la recogida de informacion un cuestionario en base a 36



items que fueron validadas por expertos. Como método se utiliz6 estadistica descriptiva
en los niveles de las variables, dimensiones; asi como estadistica inferencial en la

comprobacidn de la hipotesis

3. RESULTADOS

Anélisis descriptivo
Tabla N° 1

El acuerdo bilateral entre Per( y Canada y el incremento de las exportaciones.

Porcentaje Porcentaje

Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Vélido En

1 3,3 3,3 3,3
desacuerdo
Indiferente 1 3,3 3,3 6,6
De acuerdo 6 20,0 20,0 26,7
Totalmente

22 73,3 73,3 100,0
de acuerdo
Total 30 100,0 100,0

Fuente: Elaboracion propia

Interpretacion:

Se observa en la tabla 1 que el 73.3% de los encuestados estan totalmente de acuerdo con
el acuerdo bilateral entre Pert y Canada que ha permitido incrementar las exportaciones.
El 20% manifiesta estar de acuerdo en que el acuerdo bilateral entre Perll y Canada ha
posibilitado incrementar sus exportaciones. El 3.3% se muestra indiferente en que el
acuerdo bilateral entre Per( y Canada le ha permitido incrementar sus exportaciones. El
restante 3.3% manifiesta estar en desacuerdo en que el acuerdo bilateral entre Peru y

Canada le ha permitido incrementar sus exportaciones.



Hipotesis general de la investigacion
Existe relacion significativa en el TLC y la exportacidn de abrigos de alpaca a la ciudad
de Montreal- Canada en el afio 2019.

Tabla 2

Correlacion entre el TLC y la exportacion.

Export
TLC acién
TLC Coeficiente de -
. 1,000 ,057
correlacion
Sig. (bilateral) . , 764
Rho de N 30 30
Spearman Exportacion Coeficiente de o
B ,057 1,000
correlacion
Sig. (bilateral) , 164
N 30

**_La correlacion es significativa en el nivel 0,01 (2 colas).
Fuente: SPSS

De la tabla 2, podemos observar que el nivel es significativo (0,764) y respecto al
resultado del Rho de Spearman (0,57) entonces decimos que existe una relacién positiva
moderada entre la variable TLC y la variable exportacion, entonces se aprueba nuestra

hipotesis general.

Tabla 3

Medidas de correlacion entre puntajes obtenidos en dimensiones de resultado de la

correlacion entre las dimensiones de la variable TLC y la exportacion.



Significacion
Medida Estimada

Beneficios arancelarios y exportacion 0,241 P<0.01
Control aduanero y exportacion 0,11 P<0.01
Promocidn y proteccidn reciproca y exportacion 0,211 P<0.01

En la tabla 3, se muestra el nivel de correlacion de la dimension beneficios arancelarios
y exportacion con un 0,241; mientras que en la relacion del control aduanero y
exportacion obtuvieron un 0,11 y, en la de promocion y proteccion reciproca y

exportacion con un 0,211; cifras que indican correlaciones bajas.

4. DISCUSION

La correlacion positiva moderada que existe entre el TLC y la exportacion con un 0.57
de Rho de Spearman confirma la importancia del TLC en el crecimiento de las
exportaciones. Se menciona a Arroyo y Palomino (2018) nos dicen que en el grupo de las
Pymes que exportan prendas de vestir de alpaca encontramos que existe un 35% que
representa las exportaciones, es decir que las exportaciones de mercancia elaborados con
lana de la alpaca prospera entre los estadounidenses, pues este insumo es un muy bueno
para los productos textiles, la cual nosotros al enfocarnos en el mercado canadiense para
el cumplimiento de los indicadores de calidad con el que pueda ser comercializado
nuestros abrigos tomando al TLC.

La correlacion positiva baja que existe entre los beneficios arancelarios y la
exportacion con un 0.24 de Rho de Spearman, lo que confirma la importancia de los
beneficios arancelarios en relacion a las exportaciones. Al respecto, Hernandez (2017)
manifiesta que actualmente el mercado textil se encuentra en un crecimiento firme,
gracias a los numerosos tratados que nuestro pais efectla para poder exportar e importar
un bien y/o servicio brindando las facilidades para una excelente comercializacion en un

nuevo mercado donde exista una peticion de este.



Se evidencia una correlacion positiva baja entre los controles aduaneros y la
exportacion con un 0.11 de Rho de Spearman lo que confirma la relevancia de los
controles aduaneros en relacién al volumen de las exportaciones. Se menciona a Paredes
y Perandres (2016) quienes nos dicen que la escasez de conocimiento de algunas empresas
que fabrican los productos de tipo textil es lo que fomenta desarrollarse a modo de
empresa intermediaria entre el productor y el cliente ultimo, el que exporta sus bienes y
evaden pasando por la totalidad del procedimiento de la logistica que integra el traslado
de productos a un pais extranjero”. La mayoria de la empresa tanto ecuatorianas como
peruanas tienen un potencial en la textileria la cual algunos tienden a trabajar como
terceros para poder distribuir sus productos.

Existe una correlacion positiva baja entre la promocion y proteccion reciproca y
exportacion con un 0.21 de Rho de Spearman, resultado que confirma que es importante
la promocion y proteccion reciproca en el crecimiento de las exportaciones. Segun IBCE
(2014) Estas prendas de vestir son hechas con fibras naturales de lana, la cual tiene
muchas ventajas frente a otros materiales y diversos beneficios para quien lo use. Siendo
asi, que la lana es un commodity comercializado globalmente y la diversidad de sus
mercados es formidable y en expansion permanente. Su uso versatilmente dindmico, ha

demostrado ser la fibra “inteligente” original.

5. CONCLUSIONES

En cuanto a la hipdtesis general se demuestra que existe una relacion significativa entre
las variables TLC y la exportacion, con un nivel de correlacion significativa de 0.76 y un
resultado del Rho de Spearman de (0,57). Se puede deducir que a mayores TLC se
incrementa una mayor actividad de exportacion en las empresas. En cuanto a las hipotesis
especificas se puede deducir que tanto los beneficios arancelarios, asi como el control
aduanero, y la promocién y proteccion reciproca incrementa una mayor actividad de

exportacion en las empresas de prendas de alpaca.
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